Rabat, zakup, projekt.

Co sprawdzi¢, zanim powiecie ,tak”?

Czterogodzinny warsztat decyzji biznesowych z pomiarem w aplikaciji.

Dokument informacyjny do przekazania osobie zatwierdzajacej zakup. Zakres, gotowos¢ realizacji, cene i termin potwierdzamy
pisemnie.

Dla kogo

Dla jednego wspotpracujgcego zespotu wraz z liderem — szczegolnie w sprzedazy, zakupach i prowadzeniu
projektéw. Dla osob, ktére zatwierdzajg rabaty, poréwnuja oferty, decydujg o wydatkach albo oceniajg, czy
kontynuowac przedsiewziecie. Rekomendowane 12—24 osoby; przy 8—11 wynik pozostaje opisowy i
wymaga ograniczen.

Cel i zakres

Na krétkich zadaniach biznesowych zesp6t sprawdza, jak ocenia optacalnosé, korzysta z informaciji i reaguje
na zmiane warunkoéw. Kazdy odpowiada samodzielnie na telefonie, a aplikacja zapisuje wybory, czas
odpowiedzi i deklarowang pewnos¢. Nastepnie wspoélnie omawiamy wyniki i ustalamy do trzech zasad do
zastosowania w firmie. Przed warsztatem wybieramy z liderem rzeczywista sytuacje firmy, do ktérej
odnosimy wnioski.

Przebieg (4 godziny)

e 00:00-00:30 — cel, wejscie do aplikaciji i trening.

e 00:30-01:20 — samodzielne zadania pomiarowe.

e 01:20-01:35 — przerwa.

e 01:35-02:35 — wyniki i omoéwienie wybranych zadan.

o 02:35-03:35 — ¢éwiczenie pauzy, karta decyzji i uzgodnienie zasad.

e 03:35-04:00 — zastosowanie do witasnego przypadku i plan sprawdzenia.

Rezultaty

« Raport z odpowiedzi zespotu — zhiorcze wyniki przygotowanych zadan z liczbg odpowiedzi i zakresem
interpretacii.
» Do trzech zasad przed zatwierdzeniem decyzji — zapisane w Protokole Decyzyjnym Zespotu.

» Mapa sygnatéw STOP — lista sytuacji, w ktérych warto zatrzymac zatwierdzanie decyzji i sprawdzic¢
brakujgce dane.

» Zastosowanie do wlasnego przypadku — plan sprawdzenia uzytecznosci przez kolejne dwa tygodnie.

Wyniki opisujg zachowanie zespotu w przygotowanych zadaniach; nie sg diagnoza pracownikéw ani dowodem zachowania
przy wszystkich realnych decyzjach. Firma otrzymuje podsumowanie zbiorcze, nie dostep do indywidualnych danych
uczestnikéw. Mate agregaty (mniej niz 5 odpowiedzi) sg wstrzymywane.

Prowadzacy

Stefan Podedworny — autor ,Oddechu decyzji”, badacz proceséw decyzyjnych i twérca Laboratorium
Decyzji. Laczy doswiadczenie w sprzedazy i zarzadzaniu z pracg badawcza. Przygotowuje rozprawy



doktorskie w dyscyplinach ekonomia i finanse w SGH oraz jezykoznawstwo na Uniwersytecie Warszawskim.
W LAB odpowiada za przygotowanie sesji, prowadzenie warsztatu i interpretacje wynikow. Laboratorium
wyrosto z ksigzki ,Oddech decyzji” oraz badania NGH (166 os6b) dotyczacego sposobu oddychania i decyzji
— to zaplecze koncepcji, nie dowdd skutecznosci warsztatu.

Ceny

r

Warsztat pilotazowy

6 900 zt

netto + VAT

Dotyczy pierwszych trzech pisemnie zaakceptowanych
zamowien, maksymalnie jednego na firme, po potwierdzeniu
dostepnosci.

\.

J

Warsztat standardowy

8 900 zt

netto + VAT

Ten sam przebieg i te same materiaty.

W cenie: 45-minutowa rozmowa przygotowawcza, dobér 1-3 pytan, przygotowanie i konfiguracja uzgodnionych
przypadkow, proba techniczna, materiaty uczestnikdw, 4 godziny warsztatu dla jednego zespotu, pomiar, omowienie,

zapis uzgodnionych zasad i raport do 5 dni roboczych.

Warunki handlowe

e \Wszystkie ceny sa cenami netto; VAT doliczany wg stawki z dnia faktury.

¢ Cena nie obejmuje dojazdu, noclegu ani wynajmu sali. Realizacja online nie ma kosztow dojazdu; koszty realizacji

stacjonarnej akceptujemy przed zamowieniem.

e Zmiana terminu: jedna bezptatna co najmniej 7 dni przed realizacja; przy 3—6 dniach 20% ceny, pézniej 50%; nowy termin

w ciggu 60 dni.

e Prace poza uzgodnionym zakresem: 950 zt netto za godzine, po akceptacji zakresu i limitu kosztu.

o Pobranie dokumentu nie jest zaméwieniem. Cena wdrozeniowa nie jest automatycznie rezerwowana przez ten dokument.

Umow rozmowe 15-30 minut



https://spotkanie.podedworny.app/

